Pack de Headlines — Top Ten Black
Label

Direcao de Headline

Headline vende a promessa. Subheadline da plausibilidade com o Método Sala Certa.

Eyebrows
1. ATENCAO, EMPRESARIOS QUE QUEREM CONEXOES COMERCIAIS MELHORES:
2. RODADA PRESENCIAL EM 16/07, DAS 08H AS 13H:

3. PARA EMPRESARIOS CANSADOS DE NETWORKING SEM DIRECAO:

20 Headlines com Subheadlines

1. Entre em uma sala seletiva com empresarios abertos a negécios

Subheadline: Uma rodada presencial com curadoria, conexao direcionada e follow-up comercial
usando o Método Sala Certa.

2. Uma manha na sala certa pode abrir novas oportunidades
comerciais

Subheadline: O Método Sala Certa troca networking aleatorio por conversas com intencao, direcao
e continuidade.

3. Pare de perder tempo em networking que nao vira oportunidade

Subheadline: Descubra uma rodada presencial criada para empresarios que querem conexdes
comerciais mais qualificadas.



4. Conheca empresarios que também estao buscando novas
oportunidades

Subheadline: Com curadoria, conexao direcionada e follow-up comercial para transformar
conversa em proximo passo.

5. A sala errada custa mais caro do que parece

Subheadline: O Método Sala Certa ajuda vocé a sair do volume vazio e entrar em conversas com
potencial comercial.

6. Faca networking com direcao em uma manha presencial e seletiva

Subheadline: Uma experiéncia estruturada para empresarios que querem parceria, indicacéo e
conversa de negécio.

7. Uma conversa certa pode valer mais que dezenas de contatos
soltos

Subheadline: Entre em uma rodada baseada no Método Sala Certa: curadoria, direcéo e follow-up.

8. Saia do networking genérico e entre na sala certa

Subheadline: Uma manha com empresarios reunidos para conversar sobre oportunidades reais de
negocio.

9. Se empreender parece solitario, talvez falte a sala certa

Subheadline: O Top Ten Black Label aproxima empresérios com intencdo comercial em uma
rodada presencial.

10. Chegue perto de empresarios que querem construir oportunidades

Subheadline: O Método Sala Certa organiza a experiéncia antes, durante e depois da rodada.

11. Transforme uma manha em novas conversas comerciais
qualificadas

Subheadline: Com curadoria de sala, conexao direcionada e um plano simples de follow-up po6s-
rodada.



12. Networking sé funciona quando a sala tem critério

Subheadline: O Top Ten Black Label foi desenhado para empresarios cansados de grupos
aleatorios.

13. Garanta sua entrada em uma rodada seletiva de negdcios

Subheadline: Uma experiéncia presencial com Método Sala Certa, bénus préticos e garantia de 7
dias.

14. Empresarios certos, conversas melhores e préoximos passos
claros

Subheadline: A proposta do Método Sala Certa é tirar o networking do acaso.

15. O problema néo é networking. E estar na sala errada

Subheadline: Entre em uma rodada presencial com empresarios, curadoria e direcao comercial.

16. Uma manha para trocar contatos soltos por oportunidades reais

Subheadline: O Método Sala Certa estrutura a experiéncia para gerar conversas e follow-up
comercial.

17. Acesse uma sala de negécios sem cair em evento genérico

Subheadline: Rodada presencial com curadoria e intencdo comercial para empresarios em
movimento.

18. Conexdes comerciais melhores comecam antes da conversa

Subheadline: O Método Sala Certa comeca pela curadoria da sala e termina no follow-up.

19. Entre em uma rodada feita para empresarios, nao curiosos

Subheadline: Uma manha presencial com direcao, seletividade e ferramentas para conduzir boas
conversas.

20. Faca parte da rodada inaugural Top Ten Black Label

Subheadline: Uma sala seletiva para empresarios que querem networking com mais critério e
intencdo comercial.



5 Finalistas

Finalista 1

Entre em uma sala seletiva com empresarios abertos a negécios.

Motivo: direta, premium, simples e com promessa clara.

Finalista 2

Uma manha na sala certa pode abrir novas oportunidades comerciais.

Motivo: conecta tempo curto com beneficio percebido alto.

Finalista 3

Pare de perder tempo em networking que nao vira oportunidade.

Motivo: entra pela dor e combate o inimigo central.

Finalista 4

Uma conversa certa pode valer mais que dezenas de contatos soltos.

Motivo: forte, memoravel e traduz o valor da curadoria.

Finalista 5

O problema n&o é networking. E estar na sala errada.

Motivo: melhor quebra de crenca para anuncios e lead da péagina.

Recomendacao para Primeira Versao

Headline: Entre em uma sala seletiva com empresérios abertos a negocios.

Subheadline: Uma rodada presencial com curadoria, conexao direcionada e follow-up comercial
usando o Método Sala Certa.



